
Vom Kollegen zur Führungskraft

28. – 29.09.2020

10. – 11.12.2020    

Führen von Mitarbeitern I

26. – 28.08.2020     

09. – 11.11.2020     

Führen von Mitarbeitern II

16. – 17.09.2020

Konfliktmanagement für Führungskräfte

23. – 24.11.2020

LEADERSHIP BOOSTER

ENTDECKE DIE AGILE WELT

www.ime-seminare.de

Der Weg zum agilen Mindset

14. – 15.09.2020

Digital Leadership

14.  – 15.12.2020

Kollegiale Führung

03. – 04.12.2020  

STARK IN KOMMUNIKATION
Überzeugend präsentieren

10. – 11.09.2020

Klare Gedanken – klare Aussagen

11.11.2020

Überzeugungskraft und Durchsetzungs-

vermögen I           

27. – 28.07.2020

Verhandlungstraining I

 17. – 18.09.2020

ime SEMINARE in Berlin 2020

KNOW-HOW
Betriebswirtschaftliches Denken verstehen

20. – 21.10.2020

VERKAUF & VERTRIEB
Kundenorientierung – Was Kunden 

zufrieden macht!

02. – 03.11.2020

Verkaufstraining für Ingenieure und 

Techniker

11. – 12.11.2020

Das zielführende Verkaufs- und Verhand-

lungsgespräch

10. – 11.12.2020 
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GESTALTE DICH SELBST!

www.ime-seminare.de

Wie sehen mich die anderen?

03. – 04.08.2020

07. – 08.12.2020

Wie sehen mich die anderen? Part II

10. – 11.12.2020

Leading myself

30.11. – 01.12.2020

Die eigene Persönlichkeit stärken 

30.09 – 02.10.2020

Bahn frei! – Schluss mit Selbstsabotage 

und Erledigungsblockade

01.12.2020

Mensch ärgere Dich. Aber richtig!

27.10.2020

OFFENE SEMINARE
& INHOUSE TRAININGS
Alle Seminare bieten wir auch als 

Inhouse-Trainings an. Fragen Sie uns!  

Wir erstellen ein maßgeschneidertes 

Angebot für Sie. 

Ihre Ansprechpartnerin:

Sara Marzullo

Beratung und Seminarmanagement

Telefon: 0521 94206-18

sara.marzullo@ime-seminare.de

Sunderweg 4 . 33649 Bielefeld 

Weitere Seminarthemen und deutsch-

landweite Seminartermine finden Sie auf 

unserer Website.
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